
KOMMERSIELL MELLANHANDSTJÄNST I SPANIEN

Vi erbjuder kommersiella mellanhandstjänster för utländska företag som vill etablera sig på den spanska 
marknaden. Tack vare vår djupa kulturella förståelse och kunskap om flera språk (spanska, engelska, 
danska, norska och svenska), underlättar vi den internationella expansionsprocessen genom att anpassa 
oss efter varje produkts och sektors särskilda förutsättningar.

PLANER FÖR KOMMERSIELL MELLANHAND

Fast provisionsmodell

 Fast månatlig avgift: 2.000 EUR + moms
 Provision per genomfört försäljning: 10 % av 

nettofakturerat belopp

Minsta kontraktslängd: 3 månader

 

Skalmodellerad provisionsmodell

 Fast månatlig avgift: 1.700 EUR + moms
 Provision per genomfört försäljning:

 0 EUR – 10.000 EUR: 10 %
 10.001 EUR – 50.000 EUR: 12 %

 Över 50.000 EUR: 15 %

Minsta kontraktslängd: 3 månader

Tjänster som ingår i båda planerna

Aktivt sökande efter potentiella kunder i Spanien
Hantering av möten och kommersiella förhandlingar

Varumärkesrepresentation på spansk mark
Månatliga rapporter om aktiviteter och affärsmöjligheter

TILLÄGGSTJÄNSTER

  Översättning och anpassning av kataloger: 250 EUR    Assistans vid mässor: 300 EUR/dag + resekostnader 




